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Ruhr-Universitat Bochum
Universitatsstrafe 150

Raum GD 02/113

Tel.: +49 (0)234 / 32-22376
E-Mail: jonas.ruebertus@rub.de

Beruflicher Werdegang

seit 01/2021 Wissenschaftlicher Mitarbeiter
Sales Management Department
Ruhr-Universitidt Bochum

11/2018 — 12/2020 Wissenschaftliche Hilfskraft
Sales Management Department
Ruhr-Universitat Bochum

Ausbildung

09/2018 — 12/2020 Master of Science in Sales Management
Ruhr-Universitat Bochum

Titel der Masterarbeit: “Getting salespeople to cross-sell:
An empirical analysis of the role of management
decisions in influencing salespeople’s cross-selling
intention and performance”

09/2015 — 08/2018 Bachelor of Science in Management & Economics
Ruhr-Universitat Bochum
Schwerpunkte:
e Management, Information and Decision Making
e Industrial Organization and Economic Policy

Titel der Bachelorarbeit: ,Zwischen Individualisierung
und Harmonisierung: Erfolgsfaktoren von Mass-
Customization-Strategien®

06/2015 Abitur
Don-Bosco Gymnasium Essen Borbeck



SALES
ll MANAGEMENT
l".'

Praktika

RUHR
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BOCHUM

01/2020 — 04/2020

08/2017 — 11/2017

08/2015 — 12/2015

Auszeichnungen

Praktikant in der Abteilung Sales & Marketing
Brenntag GmbH, Essen

Praktikant als Associate Consultant
Simon Kucher and Partners, Koln

Praktikant
Human Consult Management Ltd. & Co. KG, Dortmund

10/2017 — 09/2020

11/2018

Stand: 01/2021

Deutschlandstipendium
Stipendium fir herausragende und sozial engagierte
Studierende

thyssenkrupp student award

fur hervorragende Leistungen im Studium der
Wirtschaftswissenschaft, verliehen von der thyssenkrupp
AG in Kooperation mit der Fakultat far
Wirtschaftswissenschaft der Ruhr-Universitat Bochum



