
Die international agierende Storck Gruppe zählt zu den größten Unternehmen im weltweiten Markt der Schokoladen- und

Zuckerwaren. Schon heute sind unsere großen Marken in über 100 Ländern erfolgreich. Jeden Tag stellen sich unsere mehr als

7.000 Mitarbeiter kompetent und voller Leidenschaft der Aufgabe, die Welt ein wenig süßer zu machen. Wir freuen uns auf

Kolleginnen und Kollegen, die mit uns und unseren Marken weiter wachsen wollen.

Du begeisterst dich für den Vertrieb und möchtest nach deinem Studium flexibel im Jahr 2023 / 2024 im Rahmen eines

Traineeprogramms durchstarten? Dann begleite unsere starken Marken auf dem Weg zum Kunden und bewirb dich bis zum
26.05.2023 als

 

Management Trainee (m/w/d) Sales

Was wir Ihnen bieten

Ein abwechslungsreiches Traineeprogramm in einem inhabergeführten Familienunternehmen, welches durch ein herzliches

Miteinander geprägt ist. Enge Bindung und dennoch Freiraum für Individualität kennzeichnen unsere Arbeit und bilden die

Basis für deine Entwicklung. Freue dich auf eine attraktive, leistungsgerechte Vergütung, einen unbefristeten Vertrag sowie
diverse Seminare und Schulungen und profitiere von weiteren Benefits (Zuschuss zum Jobticket, Betriebsrestaurant,

Fitnessstudio-Kooperationen, Altersversorge, Teamevents uvm.).

Haben wir Ihr Interesse geweckt?

Dann freuen wir uns auf Ihre Online-Bewerbung über www.storck.com/karriere.

Ihr Kontakt

Khaleda Wali - Personalabteilung

AUGUST STORCK KG -  Waldstraße 27 - 13403 Berlin

Telefon  +49 (30) 41773-7049

Ihre Aufgabenschwerpunkte

Im 24-monatigen Programm übernimmst du Verantwortung

ab Tag 1 in folgenden Bereichen: 

12 Monate Bezirksleitung: Eigenverantwortliche

Führung eines Verkaufsgebiets 
6 Monate Key Account Management: Betreuung eines

Zentralkunden 

4 Monate in marketingnahen Abteilungen, wie dem

Category Management
2 Monate in einem Schnittstellenbereich im In- oder

Ausland 

-

-

-

-

Ihre Qualifikationen

Abgeschlossenes Hochschulstudium

Erste vertriebsrelevante Praktika, idealerweise im

FMCG- oder LEH-Umfeld 
Flexibilität und bundesweite Mobilität

Sehr gute rhetorische Fähigkeiten, souveränes

Auftreten sowie Vertriebsaffinität
Hohe Eigenmotivation, Belastbarkeit und

Begeisterungsfähigkeit

Sehr gute Deutsch- und Englischkenntnisse
Führerschein Klasse B

-
-

-
-

-

-
-


