
Switch zu UPS. 
JOBS-UPS.DE

Hier bei UPS im Sales kannst du gleich nach dem Studium die Theorie in die Praxis 
umsetzen und deine Skills einsetzen, um unseren – deinen! – Kund*innen bei 
ihren logistischen Herausforderungen weiterzuhelfen. So werden du, wir und die 
Kund*innen immer erfolgreicher.

 ACCOUNT EXECUTIVE  (M/W/D)

DEINE VORTEILE
•	 Übertarifliches	Gehalt	plus	überdurchschnittliche	

Provision	–	in	den	ersten	drei	Monaten	mit	
Garantieprovision	–	und	natürlich	ein	unbefristeter	
Arbeitsvertrag

•	 Dienstwagen	ab	dem	ersten	Tag	und	auch	zur	privaten	
Nutzung;	du	wählst	zwischen	attraktiven	Modellen	
von	BMW,	Mercedes,	VW,	Skoda,	Kia	und	Toyota	–	
natürlich	sind	auch	Hybrid-	und	E-Modelle	dabei

•	 Leasingfahrrad	(nach	24	Monaten	möglich)	–	auch	zur	
privaten	Nutzung

•	 Möglichkeit,	im	Homeoffice	zu	arbeiten	–	du	gestaltest	
dir	dein	bestes	Arbeitsumfeld

•	 Urlaubsgeld	im	Juni	und	Weihnachtsgeld	im	
November	–	nach	gültiger	Regelung

•	 Betriebliche	Krankenversicherung	und	Altersvorsorge	
–	nach	24	Monaten	möglich

•	 Ein	Job	in	einem	inspirierenden	internationalen	
Umfeld	mit	vielen	Entwicklungsmöglichkeiten

DEINE FÄHIGKEITEN
•	 Ein	Studium	in	einem	einschlägigen	Bereich

•	 Die	Fähigkeit,	zu	verkaufen	und	Menschen	zu	
begeistern

•	 Flexibilität	im	Denken	und	Handeln

•	 Reisebereitschaft	und	Pkw-Führerschein

DAS KLINGT NACH EINEM GUTEN EINSTIEG IN DEINE KARRIERE? 
Dann bewirb dich jetzt auf jobs-ups.de

Unsere	Liebe	zur	Logistik	ist	angetrieben	von	unserer	Leidenschaft	für	Menschen.	Deshalb	setzen	wir	uns	gegen	
Diskriminierung	und	für	Gleichberechtigung	ein	–	vom	Bewerbungsprozess	bis	zum	Arbeitsalltag.

Ort: Kassel
Job-ID: R24030211

SWITCH
ZU GROSSEN
AMBITIONEN

DEINE AUFGABEN
•	 Neukund*innen	identifizieren,	konvertieren	und	später	

immer	weiter	ausbauen	–	so	erreichst	du	mit	Leichtigkeit	
deine	monatlichen	Verkaufsziele

•	 Maßgeschneiderte	Lösungen	für	deine	Kund*innen	
identifizieren	–	dafür	analysierst	du	ihre	Bedürfnisse	und	
schnürst	das	beste	UPS-Service-Paket

•	 Aktive	Pflege	der	Kund*innenbeziehung	–	hier	kommt	
dein	Vertriebsgespür	auch	bei	Bestandskundschaft	
weiter	zum	Einsatz,	denn	auch	organisches	Wachstum	
gehört	in	deinen	Aufgabenbereich


